CRONOGRAMAY ETAPAS .
Universidad IVI ?
A César Vallejo
o Proceso de postulacion: e
02 al Convocatoria
31 de Marzo (D) 4 semanas + 2 dias
Del
01 al Revision de Postulaciones
O7de Abril (D) 5dias habiles
Miércoles

Publicacion de resultados

08 de Abril Comunicacién con postulantes para el inicio
del programa

5 Inicio y desarrollo del
13 de Abril al programa
12 de Agosto 18 semanas de modulos asincronicos,

mentorias y actividades con entregables.

Martes

Fin del programa - Demo Day
13 de Agosto

Presentacion final de proyectos ante jurado de
expertos en emprendimiento e innovacion.

PROGRAMA
Duracidn y costo del programa

Inversion Unica de S/600 ‘ I N CU BA

(seiscientos soles) por equipo.

M3 VENTURE

Consulta por el acceso a becas : I =
durante tu proceso de postulacion.

Datos de Contacto EEEENEEER] SRR RREN | [
s . e : T
Para mas informacion, preguntas o B o ot -

consultas, puedes escribirnos al
siguiente correo electrénico:

emprendimianto. 3@ P Sl e CENTRO DE EMPRENDIMIENTO E INNOVACION



ESTRUCTURA DEL PROGRAMA

El programa se divide en cuatro médulos estratégicos con una metodologia
hibrida que combina contenido asincronico especializado con 3 sesiones

INCUBACION
M3 VENTURE

Médulo 2
Alistamiento Operativoy Validacion Comercial y
Estrategia de Crecimiento Go-to-Market

2.1 Estrategia de Ventas B2B/B2C

1.1 Kick Off y Arquitectura de
[/B2G y configuracién de CRM.

Misién 3 de la UCV lanza M3 Venture, un programa de incubacion Producto V1.0.
para startups validadas que buscan profesionalizarse, crecery #3) Unit Economics.

prepararse para levantar capital, enfocandose en negocios

2.2 Growth Marketing.

1.3 Sesion Sincrénicaly 2.3 Sales Playbook.

formales y escalables.

Implementar estrategias de
Go-to-Market paralograr las
primeras ventas recurrentes o
escalar las actuales.

PERFIL DEL
PARTICIPANTE

El programa esta dirigido a
equipos de emprendedores
(alumnos, egresados y externos)
que cumplan conlos siguientes
requisitos obligatorios:

Asegurar el cumplimiento de
la gestiodn tributaria, legal y
contable de las empresas.

Optimizar la operatividad del
producto vy la estructura de
costos para garantizarla
rentabilidad.

Contar con un negocio formalmente
constituido en Peru (Persona Juridica - RUC 20)

Tener un producto o servicio validado (MVP
funcional) o estar en etapa de lanzamiento.

Contar con traccion inicial o ventas no mayor a S/

50,000 (cincuenta mil soles) en los ultimos 12 meses.

Disponibilidad para participar en las sesiones
sincrénicas obligatorias y las mentorias de

Desarrollar un plan sélido

para presentar el proyecto

ante fondos de inversion o
capital semilla.

planificaciéon de OKRs.

Médulo 3
Gestion, Legaly
Compliance

3.1 Gestionlegal y Contratacion.

3.2 Propiedad Intelectual.

3.3 Finanzas Operativasy
Cashflow.

3.3 Sesion Sincrénica 2y Taller
de Compliance y Tributacion.

Proceso de postulacion

> Ellider del equipo sera el encargado
de completar el formulario de
postulacion.

> La postulaciéon debera ser
completada, a través del formulario
respectivo, que aparece en la web
mencionada, y debera ser enviada
ANTES del 17 de abril de 2026 hasta
las 23:59 horas.

2.4 Customer Success.

Médulo 4

Investment Readinessy
Escalamiento

2.1 Data Room y Estrategia
de Capital.

2.2 Valuacion de Startups.
2.3 | Ecosistema y redes de Inversion.

2.4 Sesion Sincrénica 3y
Simulacién de Negociacion.

Beneficios

> Mentoria Especializada: Sesiones
individuales con expertos en
tributacion, legal, ventas y finanzas.

> Acceso a Contenido Premium:
Herramientas y talleres asincrénicos
de nivel avanzado parala gestion
empresarial.

> Networking Corporativo:
Conexiones con la red de aliados de
la UCV y posibles clientes
corporativos.

> Soporte y acompanamiento paralos
equipos que quieran postular a
fondos no reembolsables (como
StartUp Peru).



